ENTREVISTA
CON VICENTE PACHECO
DE TOMELOSO

empresas tolderas de las que nos ocupamoas habitual-
mente desde nuestras phgings son negocios en su mayoria de
caracler pequedio o mediano, con rancio abolengo familiar,
Son empresas fundadas hace ya bastantes afios gracias al em-
puje de los primeros que se atrevieron a dar los primeros pa-
505 en este diffeil mundo de los widos. Hombres que fueton
dejando ¢n herencia sus empresss y (ransmitiends sy ilusida,
su vocacidn y su antor por el trabajo bien hecho. Probable-
mente una de las mds anfipyas sea |a empresa de VICENTE
PACHECO miciada por su padre alld por el 1925, Hace la
frivlera de 64 afos. Pero mejor que séa £ mismo, Vicente Pa-
checo hijo quien nos explique | historia de! negocio toldero
familiar.

TOLDO: ;Cémo empezd usted en esté myndo?

Y.P.: Bueno, como mucha gente en este mundillo de los ol
dos, Ja historia de noestra empresd ¢s una historia que pasa de
padres a hijos intentando primero crear y luego mantener una
empresa de cardcter familiar, Esta empresa de la que ahora me
ocupo la comenzd mi padre, don JOSE TOMAS PACHECO

ald por el afio 1925, hace de eso 64 afios,

TOLDO: Desde Ivego no fue ayer que empezs

V.P.: No, claro, por aquél entonces [o que 56 consumia, de to-
dlas 1odas, eran las Uamadas lanas crudas de algoddn que co-

y listados. Por supuesto, todos son garantia de calidad qoe es
2lgo bdsico en cualquier negocd que se pucda cmpreader. Si,
creo que pucdo estar satisfecho de mi trabajo porque ¢5 algu
qué me gusta. Yo, fundamentalments, me dedioo 2 b venta de
piezas metreadas y tambice a fa fabricacion de toldos pars tol-
deros industriales. Bsas son las sctividades principales de la
cmpress que dirijo.

TOLDO: ;Cree que su empresa podri afrontar ¢] redo que supo-
e ¢l reto de 19927

V.P: Estoy convencido de que podemas afrontar sin miedo ka
fiegada de Ja fecha magea de 1992, Yo, personalmente creo
estar preparado para lo que tiene que llegar oon [a unificacida
del mercado curopeo, Y creo que lo estoy por dos razoncs
muy claras, La primera porgue trabajo con una empresa con
una clera visidn de futuro gue estand preparada para competir
coa |as meyores empresas del sector. Y, en segundo lugar, por-
que trabajo con uno de los mejores productos que se fabrican
en ¢l pais. Yo picaso gue ¢sas dos razones bastan para dar
confianza 2 cualquiera. No m¢ asusta el reto y creo que estaré
preparado para mejorar o, cuando menos, Manlenenme.

brian una funcidn especifica. Se compraban para cuando lle-
gaba fa vendimiz. Eso era lo que se compraba mds. Alguna vez
s¢ vendfa algin toldo, pero éra bastante raro, la verdad. De
250 hace muchos afios y 1 vida, afortunadamente, ha ido evo-
lucionando de tal manera que todo aquello se ha quedado en
una simple anécdola. Y ereo que ha evolucionade para bien
de todos.

TOLDO: De todas las fibras que usa, joud] es la qoe ke ha dado
mejor resultado?

¥.P.: Mise, hay algunas fibras tintadss que dan solidez al co-
lor. Son fibras tintadas en masa, pero tongo que declr, por ex-
periencia propia de muchos afios, que Iz que me ha dado ma-
yor seguridad y calidad es el DRALON. La prueba es que yo
In vengo consumiendo ya desde bace bastantes aiios y nadie
sé ha quejado. Le aseguro que ese es ol mejor indicative de
que wn producto funciona. 5 no fuese de calidad los consumi-
diores se quejarian. Asl que ef draltn e para o lo mejor.

TOLDO: Sepoaemos que sn trabajo le lena mucho

VP 8, sin lugar 2 dudas, Mi trabajo me Ylena por completo.
Es mas, yo soy un entusiagta de mi trabajo, Yive en la Mancha
y desde hace muchos afios me he convertide en distribuidoe
de esta zona. Puedo decir que cucnto don v muestrario muy
completo y amplio. Un muestrario que consta de tefidos lisos

TOLDO: ;Qué le pediria desde In revista TOLDO a los tolde-
ros?

V.P: Yo me atreveria 2 pedicles a todos kos tolderos espadioles
que de una-vez por todas valoraran el producto. Pero que lo
valoeasen po sdlo por el precio que marcan, gue I mayor par-
te de las veces es lo de menos. Que lo valorasan en relackin a
la calidad. Y también, porque creo que es importante, qué -
vicran ef cuenta, a la hora de efectuar sus criticas © haoemos
Uegar Las quegas, que no todns los acrflicos son iguales y cllos
debea aprender a distinguirios, Con todo esto que estoy di-
cicedo, 80 me panse estar diciendo nada que ustedes ya oo
sepan o conozcan de sobras, Pero nusca estd de mis decire,
Sobre 1odo, seria bonito que este negocio del toldo, del que
vivimos muchas famitias en Fspada, fucra valorado desde
dentro y desde fuera como s merece. Eso s6lo hay uea forms
e conseguirio. Una forma que, sin duda, leva dinctamente
al éxito, utilizando Jos mejores productos del mercado, Por
que seri [a dnica manen: de ofrecer al consumidor ambién of
mejor producto.



